
Si usted es un nuevo emprendedor en el negocio 

de los restaurantes, o bien si es un experimentado empresario 

que busca nuevas formas para mejorar su cocina –y sus ganancias— usted 
conoce la importancia de los buenos consejos. El mejor consejo siempre viene de personas 
que conocen los retos que  implican abrir un negocio y saben cómo construir una empresa 
desde el inicio.

Por esto, Guillermo Castro, dueño y chef a cargo de los restaurantes Sol Y Luna y Los 
Ángeles –ubicados en Birmingham—  ofrece consejos valiosos a los admininistradores y a 
las familias dueñas de restaurantes. Guillermo, nativo de Guadalajara,  México, administró 
restaurantes por catorce años antes de abrir su propio local, Sol Y Luna, en 1998. Dado el 
éxito que obtuvo con Sol Y Luna, Guillermo abrió Los Ángeles en el 2001. El menú Nuevo 
Latino, los platos mexicanos al estilo tapas y el ambiente único de sus restaurantes latinos 
hacen que sus clientes regresen una y otra vez.

La experiencia es la mejor maestra
Cuando se opera y se administra un restaurante 

por primera vez, muchas personas sienten que 
están en territorio desconocido. Guillermo 
recomienda que estas personas hagan su tarea y se 
informen bien.  Recomienda, por ejemplo, que 
investiguen sobre equipos de cocina, sobre planes 
de financiamiento, y sobre otros recursos para 
que puedan usar esta información a su favor. Él 
simplificó la búsqueda de información y obtuvo 
resultados rápidos y efectivos de parte de los 
expertos en energía de Alabama Power. Un ejecutivo 
comercial de Alabama Power le ofreció descuentos y 
promociones, incentivos y consulta gratuita cuando 
él inició las operaciones de Sol Y Luna. 

El costo de abrir un restaurante propio es uno 
de los obstáculos más grandes. Comprar equipo 
de cocina usado, de calidad, es una forma de reducir su inversión inicial sin sacrificar calidad, 

confiabilidad y durabilidad. Guillermo compró un freidor 
eléctrico reacondicionado y un horno Combi® para su primer 
restaurante. Fue una excelente opción y Guillermo invirtió menos 
dinero del esperado. El equipo representó una extraordinaria 
adquisición debido  a su magnífico funcionamiento. 

Dinero en efectivo cuando usted más lo necesita
Alabama Power ofrece descuentos y promociones en equipos 

de cocina nuevos y usados. Inclusive, Alabama Power ofrece un 
Programa de Cableado en el caso de que usted necesite una mayor 
capacidad eléctrica para instalar más equipo en su cocina. Si usted 
está buscando equipo nuevo o usado para su restaurante o cocina, 
nosotros podemos ponerlo en contacto con un representante que 
rápidamente conseguirá exactamente lo que usted necesita.

Un representante de Alabama Power lo visitará pronto 
porque queremos que usted conozca todas las maneras en que 
podemos ayudarle a hacer crecer su negocio.

Alabama Power tiene muchos productos y servicios que 
ayudarán a que su negocio sea más eficiente y le ahorre dinero. 
Esta es otra razón para confiar en Alabama Power.

Para  mayor información, llame a nuestra Central Telefónica 
de Negocios al 1-888-430-5787 o visite nuestra página en 
internet, www.AlabamaPower.com.

Comience 
bien su 
negocio 

…y reciba 
promociones 
en efectivo 
cuando 
usted más lo 
necesita.

§ Descuentos y promociones 
– Promociones varias de dinero en 
efectivo de vuelta en compras de 
equipos eléctricos de cocina

§ Equipo usado a un menor precio 
– Alta calidad y excelente rendimiento, 
a un precio menor 

Usted puede ahorrar cientos o miles de 
dólares al comprar equipos de cocina 
usados –es una gran oportunidad y un 
buen negocio. Piense en el dinero que 
usted ahorrará al comprar equipos usados 
de calidad y piense en los descuentos 
y las promociones de Alabama Power: 
definitivamente con esto usted tiene una 
combinación ganadora a su disposición.
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No se pierda una gran oportunidad.

Equipos Eléctricos de 
Cocina
§ Menor manutención
§ Cocinas más modernas
§ Tiempo de recuperación 

más rápido
§ Mayor vida útil del equipo




